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PM-INTERNATIONALAG:N
JAKELUSAANNOT ALKAEN
SYYYSKUU 2024

11, Jakelija on itsendinen myyntiedustaja, joka
pyrkii - ansaitsemaan tuloja  FitLine-tuotteiden
myynnilla.

12. Jakelijan liiketoimintaan kuuluu FitLine-tuot-
teiden myynti omissa nimissaan suoraan lop-
puasiakkaille, loppuasiakkaiden ohjaaminen PM:lle
(Customer Direct Program) seka uusien jakelijoiden
hankkiminen PM:lle sponsorin ominaisuudessa.

1.3. Jakelijoilla ei ole toiminnallisia velvoitteita ja
he voivat vapaasti paattad milloin, missa, miten ja
kuinka paljon he tyoskentelevat. Jakelijoiden on
itse vastattava kaikista liilketoimintaansa Lliittyvista
kustannuksista. Jokainen jakelija on itsenadinen ura-
koitsija ja siten vastuussa kaikkien liiketoiminnasta
johtuvien lakisaateisten velvoitteiden (yrityksen
rekisterdinti, tulovero, liikevaihtovero, sosiaaliva-
kuutus, kilpailulaki) tayttamisesta.

14, Jakelijat harjoittavat liiketoimintaansa osa-ai-
kaisesti; jos jakelija huomaa taman tilanteen muut-
tuneen, hanen an ilmoitettava siita PM:lle.

2. Jakelijasopimus alkaa, kun jakelija on tayttanyt
hakemuksen, ja siita tulee voimassa oleva sopimus,
kun PM on hyvaksynyt hakemuksen.Jakelijaksi
ryhtyakseen ei tarvitse tilata FitLine-tuotteita. PM
ilmoittaa jakelijalle viipymatta hanen hakemuksen-
sa hyvaksymisesta.

22. Jakelija voi peruuttaa hakemuksensa 30
paivan kuluessa siita, kun han on saanut tiedon ha-
kemuksensa hyvaksymisests, toimittamalla PM:lle
kirjallisen peruutusilmoituksen ilman, ettd hanen
tarvitsee ilmaittaa syyta. Hakemuksen peruuttami-
sen jalkeen kaikki Jakelijana ostetut FitLine-tuotteet
voidaan palauttaa ja PM palauttaa niista maksetun
summan kokonaisuudessaan.

2.3. Jakelijasopimus on voimassa toistaiseksi, ja
se voidaan irtisanoa tavallisen irtisanomisajan mu-
kaisesti milloin tahansa. Oikeus poikkeukselliseen
irtisanomiseen pysyy ennallaan. Mikali jakelija
rikkoo velvoitteitaan kohtien 3.3, 41, 4.2, 5.2 tai 74
mukaisesti, PM katsoo tdman yleensa irtisanomis-
perusteeksi.

DISTRIBUTOR RULES OF
PM-INTERNATIONALAG (PM), AS
OF SEPTEMBER 2024

11, A Distributor is a self-employed salesperson,
who intends to earn income through the distribu-
tion of FitLine products.

12. A Distributors' distributary activities include
selling FitLine products in their own name directly
to end consumers, referring end consumers to
PM (Customer Direct Program) and referring new
Distributors to PM as a sponsor.

1.3. Distributors have no operational obligations
and can freely decide when, where, how and how
much they work. Distributors must bear all costs
relating to their business themselves. Each Distrib-
utor is an independent contractor, and as such re-
sponsible for the fulfillment of all legal obligations
resulting from the business (registering a company,
income tax, sales tax, social insurance, competition
law).

14. Distributors run their business part-time; any-
one realizing this is no longer the case must notify
PM thereof.

21. A Distributorship begins with a completed
application by the Distributor; it becomes a valid
agreement as soon as the application has been
accepted by PM. Itis not necessary to order FitLine
Products to become a Distributor. PM will inform
a Distributor of the acceptance of their application
without delay.

2.2. Within 30 days of receiving notice of the
acceptance of the application, a Distributor can
withdraw their application by means of a written
declaration to PM without stating any reasons.
After the withdrawal of the application, all FitLine
products purchased as a Distributor may be re-
turned and PM will reimburse the full amount paid
for them.

2.3. ADistributorship is concluded for an indefinite
time; it can be ordinarily terminated at any time
according to the legal notice period. The right to
an extraordinary termination for cause remains
unaffected. If a Distributor is in breach of its obli-
gations under articles 3.3, 41, 4.2, 5.2 or 74 of the
Distributor Rules, PM generally considers this a
cause for termination.
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24 Jakelija tarkistaa ja paivittdd saannollisesti
hakemuksessa annetut tiedot, erityisesti nimen,
osoitteen, pankkitilitiedat, sahkopostin ja puhelin-
numeron.

25. Jakelijan kuollessa, Jakeluoikeus voidaan
siirtdd puolisolle, lapselle tai vanhemmalle, jos
siirtoa pyydetaan kirjallisesti kaikkien perillisten
suostumuksella,  luovutuksensaaja  hyvaksyy
PM-jakelijasaannot sen todellisessa versiossa ja
PM hyvaksyy kirjallisesti. PM voi kieltaytya vain
painavasta syysta.

31 Jakelija on oikeutettu bonukseen, kun han
ohjaa loppuasiakkaita Customer Direct Program
-ohjelman kautta tai rekrytoi, kouluttaa ja tukee uu-
sia jakelijoita sponsorina. Bonuksen maara riippuu
uusien loppuasiakkaiden tai jakelijoiden ostamista
FitLine-tuotteista. Bonus maksetaan myds naiden
loppukayttdjien ja jakelijoiden tulevista tilauksista
sekd kaikista muista FitLine-tuotteiden tilauksista
jakelijan sponsarilinjasta. Oikeus bonukseen syn-
tyy, kun tuotteet on maksettu. Bonuksen saamisen
ehdot ja maarat maaraytyvat voimassa olevan
PM:n markkinointijarjestelman mukaisesti. PM voi
tehda markkinointijarjestelmaan muutoksia, jotka
koskevat kaikkia jakelijoita.

3.2. PM maksaa bonuksen kuukausittain. Maksu
suoritetaan arvonlisaverolla vain, jos Jakelija on
etukateen kirjallisesti ilmoittanut PM:lle oikeudesta
arvonlisaveron ilmoitusvelvollisuuteen ja ilmoitta-
nut veronumeronsa ja toimivaltaisen veroviraston.
Laskelma on saatavilla kumppanialueells, jos jake-
lija kuitenkin haluaa saada sen postitse tai shekking,
veloitetaan 10,00 € hallinnollinen maksu. Bonus
maksetaan viimeistaan seuraavan kuukauden 20.
paivana.

3.3. Kaikenlainen bonuskriteerien  manipulointi
on kiellettya. Tama sisaltaa sellaisten jakelijoiden
sponsoroinnin, jotka eivat todellisuudessa myy
FitLine-tuotteita (huijarit), sekad kielletyt avoimet
tai peitellyt moninkertaiset rekisterdinnitOn myos
kiellettya kayttaa puolison, sukulaisten, yhtion,
yhtiosuhteen, saation tai muiden kolmansien osa-
puolten nimia tdman maarayksen kiertamiseksi. Li-
saksi on kiellettya kannustaa kolmansia osapuolia
myymaan tai ostamaan tuotteita paremman ase-
man saavuttamiseksi markkinointijarjestelmassa
tai manipuloimaan ryhmabonusta.

2.4, The Distributor shall regularly review and up-
date the data provided in the application, especially
name, address, bank account information, email
and telephone.

2.5. In the case of death of the Distributor, the Dis-
tributorship can be transferred to a spouse, child,
or parent if the transfer is requested in writing with
the agreement of all heirs, the transferee accepts
the PM Distributor Rules in the actual version and
PM agrees in writing. PM’'s agreement may only be
refused for an important reason.

31, Forthe referral of end consumers through the
Customer Direct Program as well as for introducing,
training and supporting new distributors referred
as a Sponsor, the Distributor will receive a bonus
which will depend on the FitLine products bought
by the new end consumer or distributor. The
bonus will also be paid for further orders by these
end consumers and distributors as well as any
other orders of FitLine products in the Distributor’s
sponsor line. The right to a bonus arises once the
products have been paid for. Requirements for, and
the amounts of the bonus can be taken from the
PM Marketing Plan in the form valid at the time of
referral; PM may decide to make amendments to
the Marketing Plan which apply to all Distributors.

3.2. PM pays out the bonus on a monthly basis.
Paymentis only made with sales tax if a Distributor
has previously informed PM in writing of a right to
declare sales tax and provided their tax number
and the responsible tax office. The statement
will be available in the Partner Area, however, if a
Distributor wishes to receive it by mail or check,
an administrative fee of 10,00 € will be charged.
Payment of the bonus will be made by the 20th of
the following month at the latest.

3.3. Any manipulation of bonus criteria is prohibit-
ed. This includes the sponsoring of Distributors who
do not actually sell FitLine products (straw men), as
well as open or disguised multiple registrations to
the extent prohibited. It is also prohibited to use the
name of the spouse, relatives, corporation, partner-
ship, trust or any other names of third parties to
circumvent this provision. Itis also prohibited to en-
courage third parties to sell or purchase products in
order to achieve a better position in the Marketing
Plan or to manipulate the group bonus.

Huom: Epavirallinen kdannds. Englanninkielinen versio on oikeudellisesti sitova. / NB: Unofficial translation. The English version is legally binding



Simple. Successful.

41, Jakelija el saa harjoittaa toimintaa PM:n
kilpailijan palveluksessa ilman PM:n etukateen
antamaa Kkirjallista suostumusta. PM:n kilpailijalla
tarkoitetaan yritysta, joka myy tuotteita tai palvelui-
ta suoramyynnin tai verkostomarkkinoinnin kautta,
seka riippumatta jakelutavasta kaikkia yrityksia,
joiden tuotteet kilpailevat osittain tai kokonaan
FitLine-tuotteiden kanssa.

4.2. Jakelijan on pidettava kaikki sallittu liike-
toiminta toisen yrityksen kanssa taysin erillaan
PM:n ja FitLine-tuotteiden myyntitoiminnasta.
Jakelija ei saa viitata omaan toimintaansa PM:ULa tai
asemaansa PM:n jakelijana, eikd yhdistaa muiden
yritysten tuotteita tai palveluita FitLine-tuotteiden
kanssa. Lisaksi on kiellettya kannustaa muita PM:n
jakelijoita ostamaan tuotteita tai palveluita toiselta
yritykseltd, ryhtymaan sen edustajiksi PM-toi-
minnan rinnalla tai sen sijasta tai vahentamaan tai
lopettamaan toimintaansa PM:lLa.

51, Jakelija tilaa ja vastaanottaa FitLine-tuotteita
yksinomaan suoraan PM:lta.

52. Jakelija myy FitLine-tuotteita loppukulutta-
jille vain henkildkohtaisen suoramyynnin kautta.
FitLine-tuotteiden myynti vahittaismyymalaissas,
markkinoilla, messuilla, verkkohuutokaupoissa,
massamediassa tai muilla vastaavilla tavoilla on
kielletty. Jos jakelija haluaa myyda FitLine-tuotteita
toisessa maassa, jakelija on velvollinen tarkis-
tamaan, voidaanko FitLine-tuotetta markkinoida
kyseisessa maassa ja noudattaako se kyseisen
maan lakeja ja maarayksia, erityisesti kuluttaja- tai
tuontimaarayksia, terveysmaarayksia ja merkin-
tavaatimuksia. PM ei vastaa ndiden vaatimusten
tayttamisesta.

5.3. Jakelijan on otettava takaisin kuluttajille myy-
dyt FitLine-tuotteet 30 paivan kuluessa toimituk-
sesta, mikali asiakas on tyytymaton. Kuluttajan ei
tarvitse esittad erityisia syita, riittaa, etta han ei ole
tyytyvainen tuotteisiin (PM:n tyytuvaisyystakuu).
Kuluttaja voi valita vaihdon, hyvityksen tai tuotteen
palautuksen jalkeen maksetun kauppahinnan
palautuksen.

41, 41, A Distributor may not undertake activities
for a competitor of PM without PM's prior written
agreement. A competitor of PM is any company
which offers goods or services through personal
direct marketing or via a network marketing system
as well as, independent of the means of distribution,
all companies with products partially or fully com-
peting with FitLine products.

4.2. A Distributor shall keep every permitted dis-
tribution activity for another company completely
separate from the activity for PM and with FitLine
products. It is not permitted to refer to your activity
with PM or your status as a PM Distributor, nor
to offer goods and services of the other company
together with FitLine products, or to cause or
try to cause other Distributors of PM in any way
whatsoever to purchase goods or services from the
other company or to become active for the other
company in addition to or instead of their activity for
PM or to reduce or stop their activity for PM.

51. The Distributor shall exclusively order and
receive FitLine products directly from PM.

5.2. The Distributor shall only sell FitLine products
to end consumers through personal direct sales.
It is not allowed to sell FitLine products through
retail stores, trading markets, fairs, online auctions,
mass media and other similar sales activities. If the
Distributor wants to sell FitLine products in another
country, the Distributor is responsible for checking
whether the FitLine product can be marketed in that
country and whether it complies with the laws and
regulations of that country, notably any consumer
or import regulations, health regulations and label-
ling requirements. PM declines any responsibility in
this respect.

5.3. The Distributor has to take back FitLine
products sold to consumers within 30 days after
delivery in case of dissatisfaction. The consumer
does not have to provide any special reasons,
not being satisfied with the products is sufficient
(PM satisfaction guarantee). The consumer may
choose between exchange, credit or a refund of the
purchase price paid once the products have been
returned.
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54. Jakelija voi vapaasti tilata minka tahansa maa-
ran tuotteita PM:lta. FitLine-tuotteita ei ole pakko
ostaa eika vahimmaisostovaatimusta ole. Jakelija
voi palauttaa FitLine-tuotteet PM:lle PM:n palau-
tuskaytannon mukaisesti, joka 6ytyy Kumppani-
alueelta sisaankirjautumisen jdlkeen osoitteessa
www.pm-international.com.

5.5. Kaikki jakelijan tekemat tilaukset kasitelldaan
PM-verkkokaupassa  tilaushetkella  nakyvien
PM-hintojen mukaisesti. Myyntivero, pakkaus- ja
toimituskulut lisataan yleensa niihin soveltuvin
osin. Maksu on varmistettava tai suoritettava ennen
toimitusta.

6.1. Jakelijan on toimittava itsenaisena ja vastuul-
lisena yrittdjana ja valtettava kaikenlaista vaiku-
telmaa, etta han toimisi PM:n tyontekijana tai ettd
hanella on oikeus antaa lausuntoja PM:n nimissa.

6.2. Silta osin kuin PM on kansallisten ja kansain-
valisten suoramarkkinointijarjestojen jasen, jakeli-
jan on noudatettava naiden jarjestdjen jasenilleen
ja heidan edustajilleen maarittelemia kayttaytymis-
saantgja..

6.3. Kaikki, mita jakelija sanoo PM:sta ja Fitli-
ne-tuotteista, tulee olla PM:n ohjeiden mukaista,
erityisesti tuoteluettelon, tuotekuvauksien, viral-
listen verkkosivujen ja muun tuoteinformaatioiden
osalta. Jakelija ei missaan olosuhteissa saa liittaa
FitLine-tuotteisiin hoitavia tai parantavia ominai-
suuksia tai esittad terveydellisia vaittamia, jotka
ovat lain vastaisia.

6.4. Jakelija sitoutuu olemaan tekematta muutok-
sia FitLine-tuotteisiin tai niiden pakkauksiin, eika
salli kolmansien osapuolien tehda tallaisia muu-
toksia. Jakelija saa liimata osoitetarran, jossa on
jakelijan osoitetiedot, kunhan tarra ei peita mitaan
tuoteinformaatioita, Laillisia huomautuksia tai PM:n
immateriaalioikeuksia.

54 The Distributor is free to order any quantity
of products from PM. There is no obligation to
purchase any FitLine products, nor a minimum
purchase requirement. The Distributor can return
FitLine products to PM in accordance with PM's
return policy, which can be found in the Partner
Area after login on www.pm-international.com.

5.5. All orders made by the Distributor are pro-
cessed according to the PM prices shown in the PM
Online Shop at the time of order. Sales tax, costs
of packaging and shipping are generally added,
as far as they apply. Payment must be secured or
completed before delivery.

6.1. The Distributor has to act as an independent
and responsible entrepreneur and avoid any
appearance of acting as an employee of PM, or of
being entitled to make any statements in the name
of PM.

6.2. As far as PM is a member of national and
international associations for direct marketing,
the Distributor must comply with the standards of
conduct specified by these assaciations for their
members and their representatives.

6.3. Everything the Distributor says about PM and
FitLine products must be in accordance with PM's
stipulations, especially those in the product cata-
log, on the product labels, official websites and in
other product information. Under no circumstances
may the Distributor attribute therapeutic or healing
properties to FitLine products or use health claims
contrary to applicable legal provisions.

6.4. You agree not to make any changes to Fitline
products or their packaging and/or allow third
parties to make such changes. It is allowed to stick
an address label with address information of the
Distributor, as long as such label does not hide any
product information, legal notices, or intellectual
property of PM.
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6.5. Jakelija kayttaa vain PM:n julkaisemia tuote-
tietoja, myyntimateriaaleja ja myyntiapuvalineita
mainostaessaan PM:aa ja FitLine-tuotteita ja silta
osin kuin mainonta ja myynti tapahtuu Internetin
kautta, kayttaa vain PM:n jakelijan kayttoon tarjo-
amaa verkkokauppaa. Jakelijoille annetaan rajatut
oikeudet kayttaa PM:n tavaramerkkeja, tuotenimia,
logoja, markkinointimateriaaleja ja  myynnin
apuvalineita ainoastaan FitLine-tuotteiden markki-
nointiin ja myyntiin. PM:n immateriaaliomaisuuden
luvaton kayttd, muokkaaminen tai vaaristaminen
on ehdottomasti kielletty. Lisatietoja saat PM:n
tavaramerkkien, logojen, tuotemerkkien ja nimien
kayttoohjeista, jotka loydat kumppanialueelta
kirjautumisen jalkeen (www.pm-international.com).

6.6. Jakelija maksaa PM:lle sopimussakon jokai-
sesta velvoitteiden rikkomisesta jakelijasdaannoissa
kohdissa 41, 42,51, 5.2, 6.3, 6.4 ja 6.5 mainittujen
ehtojen mukaisesti. Sopimussakon maara maari-
telldadan PM:n toimesta jokaisessa yksittaistapauk-
sessa ottaen huomioon rikkomuksen merkitys ja
jakelijan tulot. Sopimussakon vaatiminen ei vaikuta
muihin vaatimuksiin, erityisesti kieltomaarayksiin,
vahingonkorvauksiin, estoon tai keskeyttamiseen.
Jokaisen jakelijan on noudatettava sitovia oikeudel-
lisia saannoksia yleisten mainontatoimenpiteiden
aikana ja uusien jakelijoiden houkuttelemisessa.
Tama koskee erityisesti vilpillista kilpailua ja laitto-
mia kauppatapoja koskevia saantdja. Kaikenlainen
,spammi’ ja muiden yritysten jakelukumppaneiden
jarjestelmallinen houkuttelu on kielletty. Kaikkien
myynneista ja mahdollisista tuloista PM:n jakelija-
na toimiessa annettujen tietojen on oltava oikeita ja
perustuttava tosiasioihin. PM seuraa tiukasti kaikkia
rikkomuksia jakelijasuhteen paattymiseen asti.

6.7. PM valvoo ja tarkistaa satunnaisesti jakeli-
joidensa sopimusvelvoitteiden ja lakisdateisten
velvoitteiden noudattamista, erityisesti verkkomai-
nonnan yhteydessa, mukaan lukien ulkopuolisten
palveluntarjogjien  markkinointi  sosiaalisessa
mediassa.

6.8. PM:Ild on oikeus keskeyttaa jakelijan paasy
Partner-alueelle ilman ennakkoilmoitusta, jos
jakelija on rikkonut sopimusehtoja tai sovellettavaa
lakia. Keskeytys jatkuu, kunnes rikkomus on pois-
tettu PM:n ilmoituksen mukaisesti.

6.5. The Distributor will only use the product
information, sales materials and sales aids pub-
lished by PM when advertising for PM and for the
FitLine products and, insofar as advertising and
sales take place over the Internet, will only use the
Internet shop made available to the Distributor by
PM. Distributors are granted limited rights to use
PM's trademarks, trade names, logos, marketing
materials and sales aids solely for the purpose of
promoting and selling FitLine products. Any unau-
thorized use, modification, or misrepresentation of
PM's intellectual property is strictly prohibited. For
more information, please refer to PM's “Guidelines
of Use for Trademarks, Logos, Brands and Names”
which you can find in the Partner Area after login
(www.pm-international.com).

6.6. A Distributor will incur a contractual penalty to
PM for every violation of obligations under Sections
41, 42,5152, 6.3, 64 and 6.5 of the Distributor
Rules, the amount of which will be stipulated by
PM in each individual case taking into account the
significance of the violation and the income of the
Distributor. Further claims, especially for injunction,
damages, blocking or suspension will not be affect-
ed by claiming a contractual penalty.

Every Distributor has to comply with binding legal
regulations during any general advertising meas-
ures and in attracting new Distributors. This applies
in particular to the rules on unfair competition and
unlawful trading practices. Any form of ‘spam-
ming' and the systematic poaching of distribution
partners from other companies is forbidden. Any
information provided on sales and potential earn-
ings when working as a Distributor of PM has to
be correct and based on facts. Any violation will be
strictly followed up by PM, up to termination of the
distributorship.

6.7. PM will monitor and randomly check the
compliance of its distributors with contractual and
legal obligations, especially in the context of online
advertising measures, including social media mar-
keting by external service providers.

6.8. PM reserves the right to suspend a Distrib-
utors access to the Partner Area without prior
notice if the Distributor violated contractual rules or
applicable law. The suspension will remain until the
violation has been removed upon corresponding
notification by PM.
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71, PM:n periaatteena on kunnioittaa ja suojella
sponsorilinjaa. Jakelijasuhteen voimassaoloaikana
ja 12 kuukauden ajan sen jalkeen ei PM:lle rekiste-
roityja henkiloita tai yrityksia voida houkutella siir-
tymaan toiseen sponsorilinjaan. On myos kiellettya
kayttaa puolison, sukulaisten, yhtion, yhtiosuhteen,
saation tai muiden kolmansien osapuolten nimia
tdman maarayksen kiertamiseksi.

7.2. Jakelija, joka on paattanyt liikekumppanuu-
tensa tai vetaytynyt siitd kohdan 2.2 mukaisesti,
voidaan rekisteroida uudelleen jakelijaksi vain,
jos han toimittaa uuden hakemuksen ja (3) hanen
sponsorinaan toimii alkuperainen sponsori, tai
(b) kumppanuuden paattymisestda on  kulunut
vahintdan 12 kuukautta. Jakelija, joka on poistettu
rekisteristd passiivisuuden vuoksi (12 kuukautta
ilman henkildkohtaista myyntid), voidaan rekiste-
roida uudelleen vapaasti uudella hakemuksella, eli
ei ainoastaan entisen sponsorin alle, vaan minka
tahansa sponsorin alla missa tahansa linjassa.

7.3. Sukulaisten ja puolisoiden rekisterointia
koskevat erityiset saannat, jotka lBytyvat kumppa-
nialueelta osoitteesta www.pm-international.com-
kohdasta ,Sukulaisten rekisterdinti usein kysytyt
kysymuykset”.

74, Linjasuoja koskee myds Customer Direct -oh-
jelman asiakkaita. Jokainen rekisterditynyt asiakas
voi rekisterditya uudelleen ja uuden sponsorin
alle vain, jos hanen viimeisesta FitLine-tuotteiden
tilauksesta on kulunut 6 kuukautta.

Jakelijana olet velvollinen ratkaisemaan verkossa
solmitusta sopimussuhteesta johtuvat erimielisyy-
det sovinnollisesti. Jos ongelma ei ratkea asiakasta
tyydyttavalla tavalla, hanen tulee ottaa yhteytta
asianomaiseen suoramyyntiyhdistykseen. Tama
yhdistys yrittaa toimia sovittelijana sinun ja asiak-
kaasi valilla.

Mikali sovinnollista ratkaisua ei voida saavuttaa tal-
(3 tavalla, sitoudut osallistumaan oikeudenkaynnin
ulkopuolelle jaavaan valimiesmenettelyyn liittoval-
tion yleisella valimieslautakunnalla, joka sijaitsee
Center for Arbitration e V.13, StraBburger StraBe §,
77694 Kehl (www.verbraucher-schlichter.de).

Menettelysd sadtelevat tdman elimen menettely-
s33nn6t ja kustannusmaaraykset (https:/www.

71. ltisaprinciple of PM to respect and protect the
sponsor line. During the term of the Distributorship
and 12 months thereafter, no persons or companies
already registered in a sponsor line with PM may be
enticed to change to another sponsor line. Itis also
prohibited to use the name of the spouse, relatives,
corporation, partnership, trust or any other names
of third parties to circumvent this provision.

7.2. A Distributor who has terminated their busi-
ness partnership or withdrew from it according
to article 2.2. can only be re-registered as a
Distributor if they submit a new application and (a)
are sponsored by their former sponsor, or (b) if at
least 12 months have passed since termination. A
Distributor who has been deleted from records due
to inactivity (12 months without personal volume)
can be freely re-registered with a new application,
i.e. not just under the former Sponsor butin any line
under any Sponsor.

7.3. The registration of relatives and spouses is
subject to specific rules that can be found in the
Partner Area under www.pm-international.com in
the "FAQ Registration of Relatives”.

74, Line protection also applies to customers
in the Customer Direct Program. Any registered
customer may only register anew and under a new
sponsor if 6 months have passed after their last
order of FitLine products.

As a Distributor, you are obliged to resolve any
disagreements arising from a contractual relation-
ship concluded online in an amicable manner. If the
problem is not resolved to the customer's satisfac-
tion, they should contact the relevant direct sales
association. This association will try to mediate
between you and your customer.

If an amicable solution cannot be reached in
this way, you agree to participate in an out-
of-court arbitration procedure at the Federal
Universal Arbitration Board at the Center for
Arbitration eV, StraBburger StraBe 8, 77694 Kehl
(www.erbraucher-schlichter.de).

Furthermore, the procedure is governed by the pro-
cedural and cost regulations of this body (https:/
www.verbraucher-schlichter.de/schlichtungsver-
fahren/verfahrensordnung/verfahrensregelung).

verbraucher-schlichter.de/schlichtungsverfahren/
verfahrensordnung/verfahrensregelung).
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Simple. Successful.

91. Osapuolten valista sopimussuhdetta saate-
levat Saksan liittotasavallan Lait, ottaen huomioon
mahdolliset pakottavat saannokset sen maan
lainsaaddannosta, jossa jakelija asuu.

9.2. Tuomioistuin riita-asiocissa on Speyer, jos
jakelija ei asu Saksan liittotasavallassa eika asu
sielld yleensa taman sopimuksen solmimisen tai
oikeudenkaynnin alkaessa; toisen sopimuspuolen
oikeus nostaa kanne toista osapuolta vastaan
omalla lainkayttdalueellaan sadilyy ennallaan.

9.3. Sopimuksessa sovittu  kirjallista muotoa
koskeva vaatimus taytetdan myos faksilla tai
sahkdpostilla, lukuun ottamatta kirjatulla kirjeelld
tehtavaa irtisanomista koskevaa ilmoitusta.

94, Naiden  jakelijasaantojen lisaksi SO-
velletaan  myds seuraavia PM:n  saantoja,
jotka loytyvat kumppanialueelta osoitteessa
www.pm-international.com ja jakelija tunnustaa ne

nimenomaisesti osaksi jakelijasopimusta:

- Markkinointijarjestelma
- Internetin ja sosiaalisen median kayton ohjeet
- Peruuttamisoikeus

- Tavaramerkkien, logojen,
nimien kayttoohjeet

tuotemerkkien ja

- Tietosuojaseloste
- Liiketoiminta- ja eettiset saannot

Paivamaara: syyskuu 2024

91. The contractual relationship between the par-
ties is governed by the laws of The Federal Repub-
lic of Germany, without regard to any mandatory
provisions of the laws of the country in which the
Distributor resides.

9.2. The court of jurisdiction for any disputes
is Speyer, if a Distributor is neither resident in
the Federal Republic of Germany nor is usually
residing there upon conclusion of this Agreement
or when court proceedings have started; the right
of one contractual party to bring legal proceedings
against the other party in their jurisdiction remains
untouched.

9.3. A contractually agreed-upon requirement for
written form is also met by telefax or e-mail, except
for a notification of termination for cause which has
to be made by registered letter.

94. In addition to these Distributor Rules, the
following rules of PM, which can be found in the
Partner Area at www.pm-international.com also
apply and are expressly recognized as part of the
Distributorship agreement by the Distributor:

- Marketing Plan

- Guidelines of Use for the Internet and Social
Media Policy

- Right of Withdrawal

- Guidelines of Use for Trademarks, Logos, Brands
and Names

- Data Privacy Policy
- Code of Business Conduct and Ethics

Date: September 2024
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